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Virksomheder fusionerer og bliver starkere
inden for traeprodukter: Vi tror, at vi kan
meget mere, nar vi er sammen
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Direktgr i NSH Nordic A/S; Morten Gisselmann, og ny medejer, Danny Stig Nielsen, ser gode muligheder for fremtidig
vakst efter fusionen. Foto: Henrik C. Sandvad

Grossistvirksomhederne NSH Nordic A/S i Braeedstrup og Unogarden ApS i
Egebjerg har valgt at fusionere og indlede en ny fase som én virksomhed
under navnet NSH Nordic A/S.
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Braedstrup: Grossistvirksomheden NSH Nordic A/S i Braedstrup, som salger udstyr til hus og
have til blandt andet landets byggemarkeder, er vokset i stgrrelse denne sommer.

Det pludselige vokseverk skyldes, at NSH Nordic har valgt at fusionere med Unogarden ApS i
Egebjerg, og de to virksomheder vil nu indlede en ny fase som én virksomhed under navnet NSH
Nordic A/S. Rent regnskabsteknisk er fusionen fra 1. juli, hvor Unogarden ApS afsluttede sit
arsregnskab, men fusionen er fgrst blevet offentliggjort nu.

Unogarden har siden 1982 leveret trykimpraegnerede treeprodukter sdsom hegn, havemgbler,
redskabsskure og legeredskaber til byggemarkeder og forhandlere af ggr-det-selv
byggematerialer i Skandinavien. Produkterne udvelges i samarbejde med kunden og leveres
direkte fra producenter i Polen til kundens lager eller butik.

Kunne forskellige ting

Ifglge ejer af Unogarden ApS, Danny Stig Nielsen, sker fusionen efter ngje overvejelser om
virksomhedens fremtid pa leengere sigt, og det fik ham til at reekke ud til NSH Nordic, som ejes af
Preben og Christel Norup.

- Det var saddan, at Unogarden kunne en masse ting, mens NSH Nordic kunne en masse andre
ting, og hver for sig havde begge parter det egentlig meget godt. For Unogardens vedkommende
leverede vi direkte fra producenter til vores kunder, og vi havde derfor ingen lager. NSH Nordic
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har derimod et kaempe lager, og de kan levere enkelte paller og dropships (salg af enkelte varer
til slutkunder, red.), mens vi leverede hele lastbiler. Hvis vi derfor ville mere med vores
virksomhed, var vi ngdt til at ggre noget. Enten skulle vi investere millioner i et stort lager, eller
sé skulle vi finde os en samarbejdspartner. Sa jeg er glad og tilfreds over, at det lykkedes os at fa
en god aftale med NSH Nordic, siger Danny Stig Nielsen.

Fusionen betyder, at Danny Stig Nielsen bliver en del af ejerkredsen i NSH Nordic, og han vil i
fremtiden sta for, at de tidligere Unogarden-kunder og leverandgrer kommer trygt med over i

den nye virksomhed.

Flere varer pa hylden

For NSH Nordic betyder fusionen, at virksomheden i fremtiden vil have en endnu bredere vifte af
produkter, og i det hele taget er fusionen med til at konsolidere forretningen, vurderer adm.
direktgr for NSH Nordic A/S, Morten Gisselmann.

- Nar man ser pa hele markedet, s er det alle, som konsoliderer forretningen i denne tid. Vi tror,
at vi kan meget mere, ndr vi er sammen, og at én plus én giver meget mere end to. Nu far vi
nogle produkter ind, hvor vi ikke rigtig har vaeret sd meget i for, og med det, vi hver iseer bringer
ind i det her, vil det kun veaere en fordel for vores kunder, siger Morten Gisselmann.

Han ser iseer Unogardens samarbejde med polske producenter som en styrkelse af

virksomheden.

- Det at fa leverandgrer fra Polen eller det gvrige @steuropa og Asien. Det er ikke bare noget,
man lige gor. Nar man kommer uden for Danmark, sa skal man bevise, at man er loyal og er der
ar efter ar, hvis man gerne vil have de rigtige priser, produkter og leverancer. Her er tillid noget,
som man ggr sig fortjent til, og her giver produkterne fra Polen os helt nye muligheder overfor

vores kunder, siger Morten Gisselmann.



Der gar et par maneder, fgr Danny Stig Nielsen og Unogarden ApS rykker fysisk ind til Morten Gisselmann pa NSH Nordics
hovedkontor i Braedstrup. Det er nemlig stadig hgjsaeson, sa indflytningen vil fgrst ske i de mere stille vintermaneder. Foto:
Henrik C. Sandvad

Vil vokse
Med flere varer pa hylderne og en stgrre indkgbsvolume regner bade direktgr og medindehaver
Danny Stig Nielsen, at de stgrre gkonomiske muskler skal bruges til at vaekste forretningen

yderligere.

- Nu handler det i fgrste omgang om at fa integreret de to virksomheder, men pa leengere sigt
skal vi have en strategi for den nye virksomhed pa plads. Det vil veere naturligt, at vi nu bygger
videre pa det fundament, som vi har, og prever at vokse i markedet. Det kan ogsa vaere, at der
kan komme opkgb i fremtiden, hvis vi opdager noget, som vil passe godt ind i vores
produktportefalje, siger Danny Stig Nielsen.

Med fusionen beskaftiger NSH Nordic ialt cirka 40 medarbejdere.
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